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Escenari de punt d’equilibri en 

les següents condicions

• Quota de socis, de gent gran 

i associacions

• Preu “unitat” considerat 110 

€

• 10 socis usuaris

• 1 soci associació

•

•

•

•

Costos



Fem un projecció de vendes i despeses 

ajustada al calendari de presentacions de 

subvencions.

La fórmula per calcular la projecció és:

Primer any, entre el 0% i 15 % vendes 

objectiu.

Segon any, entre el 30 i 45 % vendes 

objectiu.

Tercer any, arribem  al 100 % vendes 

objectiu

Escenari plantejat:

• Primer any sense Bestretes 

(Salaris) pels socis fundadors, 

l’objectiu es constituir-se i 

començar a engegar el 

projecte.

• Segon any, l’objectiu és 

arribar al punt d’equilibri, 

amb una bestreta mínima (50 

% Bestreta objectiu)

• Tercer any, objectiu arribar a 

la viabilitat. Totes les 

despeses estan cobertes 

regularment. El projecte es 

Viable.
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https://www.einforma.com/informacion-empresas/informes-empresas/balance-empresas
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